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/Quiénes Somos?

GoFix es una empresa argentina con mas de 5 afios de trayectoria.
Se dedica a brindar servicio técnico, reparacion y venta de accesorios seleccionados de los
principales fabricantes de smartphonesy tablets.

M3as de 10 afios de experiencia en la industria de las telecomunicaciones



@ Reparamos dispositivostecnoldgicos

/A qué nos

dedicamos?

jﬁ Vendemos accesorios y suplementos para
o smartphones ycomputadoras



Reparaciones...

Reparacion
Gofix es la compafia méas confiable en servicio técnico de

software y de hardware para tu iPhone, iPad, iPod, Samsung,
Mac, Tablet oSmartphone.

Calidad

Contamos con repuestos de alta calidad y una gran seleccion de
productos premium, testeados por expertos para ofrecer los
mejores accesorios y componentes de las principales marcas.

Experiencia

Nuestros técnicos especializados tienen una amplia
experiencia en productos de las principales marcas de
Smartphonesy tablets como Apple, Samsung y Nokia.




/Qué es loque

reparamos?

CLCC L

Celulares

Parlantes

Auriculares

Consolas de videojuegos

Tablets

Notebooks



>>Nuestro principalnegocio
es la reparacion de
smartphones.




Venta de
accesorios

Ofrecemos los modelos de
productos mas originales en:

Cases

Parlantes

Auriculares

Cargadores Inalambricos
Cables

Fundas para Notebooks

LKL

Y mucho mas...




Publicamon

+94,000

Seqguidores en
Instagram

En GoFix tenemos una gran presenciaen

redes sociales como Instagram vy

Facebook. Contamos ademas con una

gran inversion en Google.

+30,000

Seguidores en
Facebook
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;Donde

estamos?

Conocé nuestras
sucursales!

BUENOS AIRES - CABA
Recoleta I: Juncal 1394
Recoleta ll: Junin 1307
Palermo: Coronel Diaz 2289
Palermo Chico: Cabello 3658
Tribunales: Tucuman 1565,
Tribunales

Microcentro: Esmeralda 909
NUfiez: Monroe 1716

Villa del parque: Cuenca 3199
Almagro: Corrientes 4673
Palermo Hollywood: Fitz Roy 1663
Belgrano: Arcos 1922
Caifiitas: Olleros 1786

Flores: Camacua 27

Caballito

BUENOS AIRES - GBA

Martinez: Av. Del Libertador 14685
San Isidro: Chacabuco 388
Tortugas Open Mall: Panamericana Km
36,5 - Ramal Pilar

Nordelta: Av. De los Colegios 160 -
Nordelta Plaza

San Martin: Belgrano 3641

Tres Arroyos: 9 de Julio 84

Mar del Plata: Rawson 1313

Mar del Plata II: Rivadavia 2979

Pilar: R. Caamafno 662 - Pueblo Camano
Bolivar 354

Lomas: Ramos Mejia: Meeks 62
Tandil: Chacabuco 584
Ballester: Alvear 2469

Citybell: Calle 13Be/ 472y 473
San Nicolas

Olavarria

Pergamino

Morén: 25 De Mayo 392

SANTA CRUZ
Rio Gallegos: Sarmiento 5

MISIONES
Posadas: Bolivar 2045

CHUBUT
Comodoro Rivadavia: San Martin 527

CORDOBA
Cordoba: Blvd. San Juan 98

URUGUAY
Montevideo I: 18 de Julio 1710 -
Montevideo

Montevideo Il: Av. Sarmiento 2477,
Montevideo - Pocitos






DEL

de la empresa

NOMBRE COMERCIAL

RAZON SOCIAL

SECTOR DE LA ACTIVIDAD

DIRECCION EN ARGENTINA
TELEFONO DE FRANQUICIAS

CORREO ELECTRONICO
PAGINA WEB
FACEBOOK

INSTAGRAM

DESARROLLO DE FRANQUICIAS
ANO CREACION DE LA EMPRESA

CANTIDAD DE SUCURSALES

GOFIX
CHILLING COMPANY S.R.L.

Reparacion y Venta de Productos Electrénicos y Accesorios

Cabrera 5984 . CABA
+54911 3185 4674 | +54911 4415 2624 (Marcelo)

franquicias@gofix.com.ar

https://www.gofix.com.ar

@gofixar
@go_fix

Franchising Company
2014
50


mailto:franquicias@gofix.com.ar
https://www.gofix.com.ar/

FEE DE INGRESO Segun zona. Entre U$D 8.000 y USD 12.000 + IVA

ADECUACION DEL LOCAL Desde U$ 5.000 a U$ 10.000 + IVA *

TALLER BASICO Y HERRAMIENTAS Desde U$ 1.000 + IVA *I

MEDIDAS DEL LOCAL Desde 25 a 60 Mts?
STOCK INICIAL DE MERCADERIA Desde U$ 6.000 + IVA *]
(sin Samsung) Stock de reposicion semanal
ROYALTY 5 % sobre facturacion neta de IVA *!
Minimo U$ 300 a partir del tercer mes de contrato
CANON DE PUBLICIDAD Por zona *!
DISENO ARQUITECTONICO Se entrega Manual de Imagen Arquitecténica
OTROS COSTOS Impuesto de sellos por firma del contrato.

(Si correspondiese a cargo del franquiciado)

FACTURACION ANUAL ESTIMADA Aprox $ 18.000.000.-
Variable segun ubicaciéon y zona.

*IIMPORTANTE:
Los presentes valores pueden verse modificados sin previo aviso



MARGEN PROMEDIO

RECUPERO INVERSION
DURACION DEL CONTRATO
EXCLUSIVIDAD DE TERRITORIO
MANUAL DE OPERACIONES
PUBLICIDAD CORPORATIVA

ENTRENAMIENTO DEL FRANQUICIADO

ENTRENAMIENTO PARA EL FRANQUICIADO

CORREO

*IIMPORTANTE:

Los presentes valores pueden verse modificados sin previo aviso

65%*]

8 a 16 meses
4 anos

Si

Si

Si

Capacitacion técnica con duracion hasta dos
meses de acuerdo a conocimientos previos.

una a dos semanas.

franquicias@gofix.com.ar




Inversion promedio
para la apertura

de un local

CONCEPTO Local 25 mts?
Desde U$
FEE DE INGRESO 8.000
STOCK DE MERCADERIA 6.000
ADECUACION LOCAL + HERRAMIENTAS 6.000
HONORARIOS ARQUITECTO Sin costo
TOTAL 20.000

*IIMPORTANTE:
Los presentes valores no incluyen IVA y pueden verse modificados
sin previo aviso.

No estan incluidos los gastos de locacién ni viaticos.



v

Territorio Exclusivo.
4 afos de Contrato
Renovable

v

2 empleados

v

Acceso a descuentos
especiales

Beneficios
¥ 4 ¥ 4 ¥ 4

, o o _ Convenios con Empresas
Entrenamiento inicial Publicidad Corporativa para Ventas Corporativas

de 15dias + + Capacitacion en (Universidades
Capacitacion Tecnica Publicidad Laboratorios, Seguros

Obras Sociales, Entre Otros)

v v v

Acuerdos
estratégicos con
proveedores

v v

Apoyo y asesoramiento a través Capacitacion continua y actualizacion
de nuestra red de técnicos en las ultimas tecnologias

No necesitas Franquiciado
experiencia Activo/pasivo



GoFiXx

NUESTRO MODELO DE NEGOCIOS



Modelo de Ingresos Mensuales de un
Franquiciado

70% 30%

Por Servicio Por Venta
de Reparaciones de accesorios




Socios clave
para elNegocio

—
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z Agencia de

Marketing Digital

Proveedor de

GoFix Central Software

i

Proveedor de
Accesorios

Proveedor de
Repuestos



Actividades
Comerciales.

Atencion alcliente.

Atencién de preventay
postventa.

Administracion de Garantias.

Resolucién de Consultas y
seguimiento deinteresados.

Negocio

Actividades de
Operacion.

Reparacion de electrénicos.

Compras y administracion de
Inventario.

Ventade accesoriosy
repuestos.

Actividades Claves del

Actividades de
Soporte al Negocio.

" Administracion y
contabilidad delnegocio.

« Facturacion, manejo
impositivo y otros.

<

Capacitacion de Personal.

« Administracion de Recursos
Humanos.

v Administracion delT.




Segmentos de Cliente

A

Reparacionde

Iphones
ABC1C2

A

Venta de
accesorios -
GamaAlta

A

Reparacionde

otros teléfonos
C1C2C3

A

Venta de
accesorios -
Gama Media

A

Reparacion de

otraelectronica

A

Servicios de
seguridady
Otros




Canales de Adquisicion

de Clientes

Canal Principal

*

Local GoFix conestrategia Camparias de marketing Posicionamiento publicitario
de ventaRetail digital en las redes sociales, en Google Ads y Google
facebook elnstagram. Maps



Canal Secundario

#

Cllentes_generados por V|S|tas_9rgan|cas por Vt|S|tas_ 9rgaln|cas por Compras corporativasy Eﬁzgi;}c,zpaec%a:es
localizacion ymarca. atraccion de marca, atraccion alamarca, enaraciones ejecutivas :
mediante Web. mediante redes.

Canal Terciario

#

Clientes generados por Programa dereferidos ' icié '
la intervencion de otro Recomendacionespor Exposicién mediante

(descuentos y otros) Amigos yFamiliares  influencers y otras

cliente otercero personalidades.



GoFiXx

Preguntas Frecuentes



1.;Porque deberia tener una franquicia de GoFix?

Preg u ntas 2.Que incluye la franquicia?

3.;Qué servicios me ofrece GoFix para potenciar el negocio?

F t 4. i;Cémo consigo los técnicos y quién los capacita?

r e C u e n e S 5.:De cuanto es lainversion y en cuanto tiempo la recupero?
6.;Como consigolocal?
7.iCémo elijodonde poner el local?
8. iTengo que hacer una sociedad? ;Cémo facturo?
9.; COmo se manejan la publicidad, redes sociales y las promociones?
10.;Cémo se consigue el inventario del local?

. ;Porque deberia tener una franquicia de GoFix?

+ Negocio nuevo con una marca reconocida y en expansion. Es muy
rentable con buenos margenesy con un servicio el cual cada vez sera
méas demandado.

<

Serecupera la inversion en menos de un afio

<

Es empresa lider en servicio técnico de electronica 'y moviles.



2.;Que incluye lafranquicia?

C L L < <X

<

Software de administracion, manuales de procesos y manuales administrativos.

Capacitacion de los técnicos, vendedores y administradores

Capacitacion en nuevas tecnologias y nuevos productos.

Incluye pagina web, redes sociales, marca y presencia online.

Acuerdos comerciales con Bancos y tarjetas de crédito.

Acuerdos comerciales con proveedores y socios estratégicos (PedidosYa, UP, OSDE,

Aseguradoras, ventas corporativas y otros)

Grupo de técnicos y duefios cerrado de GoFix para estar asesorado todo el tiempo.



3.;Qué servicios me ofrece GoFix para potenciar el negocio?

v Campaiia general de marketing con el mayor presupuesto invertido del mercado en servicio
técnico.

+ Marca ya establecida con un muy buen reconocimiento de logo y “top of the mind” en cuanto
a servicio de reparacion, marca premiada por sus logros en marketing.

+ Muy buen posicionamiento organico y de SEO Web para su facil ranking y busqueda en
internet.

v Maés de 15 afios de experiencia en el rubro de la reparacién de electrénica. Fundadores de
OneClick, Palermitano Solutions y participantes de otros emprendimientos tecnologicos.

v Gestion y administracion de marketing especializado para potenciar los resultados de cada
franquiciado.



4.;Como consigo los técnicos y quién los capacita?

+ Lostécnicos son contratados por cada franquiciados, y GoFix se
encarga de capacitarlos.

v También GoFix se puede encargar de conseguir un técnico capacitado
desde cero sino consigue a quien contratar.

5.;De cuanto es la inversiony en cuanto tiempo la recupero?

+ Lainversiontotal ronda entrelos U$SD 20.000y U$SD 25.000
Elmonto depende de la locacion, zona, y otros.

v Incluye franquicia, stock de productos, obra, puesta a punto y otros.
Superficie menor a 40m2, alquileres menores a $50.000 pesos.



6.;Como consigolocal?

El Franquiciado debera analizar sila zona geografica, shopping o centro
comercial el cual le interese; tiene potencial de atraer un publico
ABC1C2 quienes compren accesorios o reparen sus dispositivos.

7.;Como elijodonde poner el local?

El Franquiciado le sugiere a GoFix la zona en la que quiere poner su
local, y GoFix debe aprobar la locacion para evitar competencias y

verificar la viabilidad comercial.

8.;Tengo que hacer una sociedad? ;Como facturo?

Se recomienda utilizar un Monotributo para locales chicos 'y
franquiciados que recién se encuentran empezando.



9.; CoOmo se manejan la publicidad, redes sociales y

las promociones?

v/ Se cobrara un canon de publicidad segUn local y zona, que estaraavocado a:
campafas generales de marketing, canjes con influencersy otras
acciones para hacer crecer la marca.

+ Nosotros recomendamos adicionalmente realizar campafias
especializadas para atraer interesados de la zona a tu sucursal, estas
campafas se realizan con nuestra agencia de marketing y requieren de
una pequeiia inversion extra.

10.;Como se consigue el inventario del local?

v/ GoFix le otorga un listado de proveedores aprobados y recomendados a
cada Franquiciado.

' Siel Franquiciado compra accesorios o repuestos de mala calidad, que
no cumplen con los estandares de servicio de GoFix , el Franquiciado
serd multado por GoFix. Ya que para el grupo GoFix es prioridad
maxima preservar y mantener la calidad y la confianza de los clientes en
nuestro servicio.



Mira nuestros Videos

GoFix - Servicio Técnico de GoFix - Servicio Técnico
SmartPhone y Tablets SmartPhone y Tablets



https://www.youtube.com/channel/UC4-O6H28MIubrWDqzlW0iHA




